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Vilka har har LinkedIn?

Vilka &r inne pa LinkedIn minst 3
ggr / vecka?

Creates LinkedIn Success.
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Varfér bér du engagera dig pa
LinkedIn?

LinkedIn ar varldens storsta
affarsnatverk

Creates LinkedIn Success.
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Och 5 miljoner
| Sverige

Aven om bara 1% ar
relevanta for dig ar det
ganska manga eller hur?
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Du kan alltsa utga fran att:

« Din marknad och malgrupp finns dar.

 Formodligen ar aven dina branschkollegor redan dar och
bygger relationer med dina kunder, prospekts och
partners.
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Bestam dig varfor du ska
vara pa Linkedin.

Ditt syfte!

Och var dar av den
anledningen.

Creates LinkedIn Success.



Nagra grundldggande tips:

Creates LinkedIn Success.
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Gor klart din profil!

MOTESBOKNING | SALJPROCESS | UTBILDNING & FORELASNING | COACHING | LINKEDIN

ESEDGE

DEN MODERNA SKI,]I',XPIZK'I'I'..\'

salesedge.se

Dom|n|que Eg|| (@Blive ) . Salesedge
Grundare & VD Salesedge | Hjélper foretag att 6ka sin forséljning |
Foreldsare, coach och séljare!

IHM Business School

thild
5 r Malmé Metropolitan Area - Kontaktinfo

2 865 foljare - 500+ kontakter

Om
Vi hjalper foretag att 6ka sin forséljning genom clika tjéns
Séljcoachning - vi leder er ratt och ger er

Métesbokning - vi fyller din kalender med kvalitati
att vara ute hos befintliga och nya potentiella kunder.

/i tittar pa ert satt att arbeta och identifierar mgjligheter och utmaningar for att hitta ett satt
som ger béttre resultat framat. Vi hjélper till att implementera processen s att alla kdnner sig delakti h vet vad som
forvantas av dem for att lyckas.

Foreldsning - vi inspirerar och ger nya idéer k hur man lyckas med férsaljning och hur man lattare nar fram till sina

kunder.

s och levererar grymma resultat. Vi ska ligga i

dnskliga

P Toppkompetenser

B2B - Sales - Storkund

Du gar val inte hit idag med en pase pa huvudet?

olLinkedCoach
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Sok-funktionen, battre an Google!
Personer ~ c@ m B Rekryterar aktivt ~ )rstl

a 499 000 resusi Ca 6 600 resultat

Sandit. phann Robert P _on - 2a Skapa kontakt
Teamleader . S— : v

—wacks Platslageri AB
Greater Helsingborg Metropolitan Area

efter

Greater Malmo N —
&8 Lars-Eric Dahlbe D Bli styrelsemedlem i en ideell

8% Jan Stefors, Johan Lindberg och 9 ytterligare gemensamma kontakter o
organisation

Anna Ramsber . UIf Ivarsson - 2:a Sk kontakt
Leveranskoordin: . . apa konta
VD pa Dygnet Runt Stad AB

Greater Malmd N

Malmo
82 Daniel Fagerste ° ) . .
me Peder Alberoth, Hasse Mattisson och 36 ytterligare gemensamma kontakter D Coaching och mentorskap

Felicija Begic L .
y . 2 Marknadsférin
‘@ Maskinsamordna % Stellan Svensson - 2:a Skapa kontakt D g
®

Malmo % vd pa Lomma Glasmésteri AB
2 310 fojar e + L&gg till en tjanst
a8 310 foljare = Joh

Be Cia Alnerheim Patrick Buschow och 4 ytterligare gemensamma kontakter

Marlene Lazar¢

;j ' Konsult Franchise Patric Holm - 2:2 ) Skapa kontakt
' - VD pa MMC MALMO AB Efternamn

Hoéganas
8¢ Stefan Molande Greater Malmé Metropolitan Area ] [ ]

82 Ronny Svensson (YNNOR Tjanstebilsforlaget) ar en gemensam kontakt

5 Emma Roos Jo Foretag
i’ Lonekonsult Camilla Wydeen - 2:a Skapa kontakt ] [ J
-

Malmo VD Husargérden
82 Helena Lustig, # Sjébo

8¢ Kalle Rosenskald, Magnus Eriksson och 3 ytterligare gemensamma kontakter }

. Juliana F. - 2:a
[ . .
.20z
ﬁ Eleve:\ssmtent och Urban Perlkvist - 2:a Skapa kontakt
Helsingborg - VD
82 Pontus Roos &r Sweden 7 Aterstall @AEERCATLE
EBEER Te<e Waltenbiuiro b 4 BT Tina Ohlseaon Al X



Mah. Det finns inget intressant I mitt
flode!

Sa kan det vara. Det &r bara massa skryt och ndstan som
Facebook.

Vad har du gjort for att férandra det da?

Vad matar du din algoritm med?

©LinkedCoach
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Ta kontroll over din feed!

Avfolj det som inte &r relevant i ditt syfte pa Linkedin.

% Rabie Salem - 1:a

-®

"Jag &r stolt &ver min st

m Spara

Helsingborg - vi kan ock C:) Kopiera lank till inldgg

PayZlip
1309 foljare & Inte intresserad

lgar deltog var V
hos Advokatfirman LK
djupdykning i féretags

° Avfélj Rabie Salem

olLinkedCoach
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Mata din algoritm med det du vill se!

Gilla, kommentera, dela och engagera dig i det du vill se i ditt
flode.

Det trénar din algoritm att férsta vad du vill se och plétsligt
blir Linkedin mycket mer relevant.

©LinkedCoach
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Anvand QR-koden

Bra nar du natverkar! Som idag ©

I n
Du kan ocksa
“Hardtrycka” pa

app-ikonen pa
telefonen

QR-kod fran LinkedIn

Min kod Scanna

2

o )

Dominique Egli
Grundare & VD Salesedge | Hjalper foretag att oka sin
forsaljning | Forelasare, coach och saljare!

@ Dela min kod

& Spara bland bilder




Bor du vara personlig i din JAI

o0 O ??
kontaktforfragan?- Men det gar inte i stor

Vill du lagga till ett personligt meddelande? X Ska Ia Utan premium @

Gor din inbjudan till Andreas Jonsson Wraak mer personlig genom att

ldgga till ett meddelande. LinkedIn-medlemmar ar mer benédgna att
acceptera inbjudningar som innehaller ett meddelande.

Lagg till meddelande Skicka utan meddelande

Hej Andreas,

Vi har ju snarlik bakgrund bade med
IHM och spritbranschen samt att vi

Lagg till ett personligt meddelande ) e eete .
99 P J X gillar forsaljning :)

Det &r mer troligt att LinkedIn-medlemmar accepterar inbjudningar som har ett

personligt meddelande. Vore kUI att ConneCta!

Vi har ju snarlik bakgrund bade med IHM och spritbranschen samt att vi
gillar férsaljning :) Vore kul att connecta! //Dom|n|q ue

//Dominique

PREMIUM

©LinkedCoach I'!NCKEDGUAGH
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Salj inte i din forsta kontakt

Fa dem att bli del av ditt natverk sa de lar kdnna dig!

Salj som en effekt av din narvaro pa Linkedin!

©LinkedCoach
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K t a Dominique Egli - 0222
o nve r e ra Hejsan Michael och stort tack for ditt engagemang i

engagemang mina inlégg!

Tank vad trakigt Linkedln varit om vi inte interagerade
med varandra. Ar helt klart lite nyfiken pa vad som
hant hos er sedan sist vi hade kontakt nar jag jobbar

Ha koll pa vilka som

engagerar sig i dina
—ade det vant helt otdnkbart att ta ett kortare digitalt

[ ] I..
n agg' modte for att hdéra mer om er utveckling och sen
berdtta om hur vi pa Salesedge hjilper faretag med

pa Menigo. &

£ 51 -y
orsaljning?
] J

Forflytta dem till en
intera ktion bortom Jag vet inte om vi &r en match men det ser wi alltid

under motet,

Linkedin.

Jag forstar ocksa om det ar fullt | kalender 52 passar
det inte nu 53 &r det inga hard feelings

HGr garna av dig sa ser vi vart vi landar.

olLinkedCoach
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Dominique Egli » 08:35

ar en match mer

Kan sondagen
fylla kalendern din

kommande vecka? o

Kull H
15.0

a Dominique Egli *

kat! Ha en I! i

LINKEDCOACH

Creates LinkedIn Success.

olLinkedCoach



Affarer gors mellan
manniskor
- Inte logotyper

Bygg ditt personliga
varumarke, inte
foretagets.

©LinkedCoach




Det absolut viktigaste tipset...

Bara gor det!

Och ha kul!

Creates LinkedIn Success.
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Men jag vet.
Du har ju INTE TID for LinkedIn.

Du har ju MASSOR att gorall
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Men hur var det nu?

Var vi inte overens om att dina konkurrenter
& din marknad finns pa LinkedIn?

Och att ditt foretag lever av att salja?
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Spenderar du kanske 15-20 minuter om dagen p& ndgon av dessa appar? &

(™) Hemnet

Vart vill du prioritera din tid?

LINKEDGOACH
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Tre om dagen!

Gilla tre inlagg om dagen!
Var noga med vilka. De kopplas till dig och formar ditt fléde.

Kommentera tre inlagg!

Garna i din egen bransch.

Connecta med tre personer!

Anvand sok-funktionen for att hitta personer i din malgrupp. Connectal

Creates LinkedIn Success.
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UPPDRAG TILL ER IDAG

SAMLA 10 NYA KONTAKTER

Min kod Scanna

An Vé n d Q R - kOd e N € h QR-kod fran Linkedin

Dominique Egli
D Salesedge | Hjalper foretag att oka sin
hljning | Forelasare, coach och saljare!

@ Dela min kod

& Spara bland bilder



Kom igang med LinkedIn — Oppen heldagsworkshop

Datum: 11 november Dagen innehaller:

Tid: 09.00-15.00 + 1. Profilgenomgéng

Plats: Trelleborg - S optimerar du din profil for att skapa fértroende och synlighet.

Vill du anvanda LinkedIn som ett verktyg fér - Vad som gor en profil professionell och intressevackande.

att bygga ditt varumarke och skapa affarer. - Praktiska évningar — du uppdaterar din egen profil direkt under dagen.
Under den hér heldagsworkshopen far du - 2. Malgruppsanalys

konkreta verktyg for att komma igan - Hur du identifierar ratt malgrupp for dina inldgg och natverkande.
oavsett om du ar ny pa plattformen e ler vill - Hur du hittar och engagerar ratt personer och féretag.

ta nasta steg i din narvaro.

« 3. Strategi
- Hur du planerar ditt innehall och bygger en langsiktig strategi.

Anmal dig till - Skillnaden mellan personlig och féretagsprofil.
« Hur du mater framgang och justerar din insats dver tid.
Ordinarie-pris: 2995 krexkl—moms * 4. Praktiska tips och verktyg

- S& skriver du inldgg som vacker engagemang.
« Hur du anvander bilder, video och hashtags pa ratt satt.
- Hur du arbetar smart med LinkedIn utan att det tar for mycket tid.

hoinas

Sydvéaxt-pris: 1995 kr exkl. moms
* Workshop och individuell feedback

Under eftermiddagen arbetar du praktiskt med din egen profil och
innehallsstrategi. Du far individuell feedback pa din LinkedIn-profil samt
generella tips som du kan applicera direkt.

Lunch ingér

Minsta antal deltagare for genomférande: 5 personer

Max antal: 15 personer

LINKEDGOACH

s LinkedIn Su
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mailto:de@salesedge.se

Nagra superkorta ord om oss

LINKEDGOACH

Creates Linkedln Success.
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Vad gor vi da?

Workshops och féreldsningar.

Individuell coachning.

E-training. (Social selling, Marknad, Ledare/VD, HR, Mot nytt arbete & Start-Up)

Linkedln-koordinering. (T.ex. projekt med flera intressenter)

Administration av féretagssidor. (OBS - EJ betald, endast native)
©LinkedCoach l!“cKtELnszu"cH



Individuell coachning

* FOr att bygga vana och kunskap
- helt anpassat for dig

* En egen coach i 3 manader
* Lopande moten vid behov
» Ovningar varje vecka

* Digital plattform

 Varde direkt pa LinkedIn

- Feedback pa varje évning

olLinkedCoach
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Tack for att du ville lyssnal

Dominique Egli
Samarpetspartner & Coach

LINKEDGOACH

Creates Linkedln Success.

dominigue@linkedcoach.se / de@salesedge.se
070-4914226
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